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Area Sales Manager - New Logo (m/w/d)
Standort : Rimbach, Hessen - Deutschland / Hybrid
Vertrag : Unbefristet

Uber Cyncly

Cyncly wurde im September 2022 als neue Marke gegriindet, um Compusoft, 2020 und ihre
Tochtergesellschaften zu vereinen, nachdem die beiden Unternehmen 2021 fusioniert hatten.
Die fusionierten Unternehmen schufen ein globales Software-Powerhouse mit iber 2.300
Mitarbeiter:innen und mehr als 70.000 Kunden in tber 100 Lander.

Cyncly bringt die Besten zusammen und bietet spezialisierte Visualisierungs-, Vertriebs-,
Produktions- und Content-L&sungen fir Kunden an, die Rdume zum Leben erwecken und
Raume mit Leben fiillen. Das Unternehmen ist in den Bereichen Kiiche, Bad, M&bel,
Bodenbeldge, Objekt- und Ladenbau sowie Fenster, Tiiren und Glas tatig und verfugt Gber
Niederlassungen in Nordamerika, Europa, Sidamerika, Asien und Afrika.

Compusoft, 2020, 3CAD, Access IT (Vertrags-ERP), FeneTech, First Degree Systems, Focco,
GO-2B, M3B, Promob, Soft Tech, RFMS und Virtual Worlds sind Cyncly-Marken, die End-to-
End-L&sungen zusammenbringen, um allen Akteuren in der Wertschdpfungskette zu helfen,
ihre Arbeit und die Ergebnisse flr ihre Kunden zu verbessern. Vom Anfang bis zum Ende, von
der Inspiration bis zur Installation, ob ein ganzer Raum oder nur ein Teil davon, Cyncly stattet
Kunden mit der Software aus, mit der sie Visionen schnell, flexibel und effizient in die Realitat

umsetzen konnen.

Fur den Vertrieb unsere Kiichenplanungssoftware "Winner Flex" suchen wir einen Aera Sales

Manager (m/w/d):
Haupttatigkeiten

e Vertrieb der 3D-Planungssoftware im Bereich B2B-Kiichenindustrie
e Business Development bei den Zielkunden
e Neukundenakquise innerhalb der Zielgruppe im nationalen Verkaufsgebiet
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e Telefonische und persdnliche Kundengesprache

e Vor- und Nachbereitung von Kundenterminen Angebotskalkulation und
Vertragserstellung

e Durchfihrung von Produktprasentationen beim Kunden

e Messebesuche und -vertrieb

Anforderungsprofil

e Ausbildung oder Studium im kaufmannischen oder technischen Bereich

¢ Argumentationsstarke, sowie ein hohes MaB an Eigeninitiative und Eigenmotivation

¢ Kontaktfreude, Begeisterungsfahigkeit und iberzeugendes Auftreten

e Vorzugsweise Vertriebserfahrung und SpaB an der Kaltakquise (Hunting)

e Schnelle Auffassungsgabe und hohe Lernbereitschaft

e Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift zur Kommunikation innerhalb der
Gruppe

e Bereitschaft zur Reisetatigkeit (Deutschlandweit)

Bei uns arbeiten

Cyncly bietet wettbewerbsfahige Gehalts- und Sozialleistungspakete, flexible Arbeitszeiten,
Angebot fir Homeoffice, ein professionelles Geschaftsumfeld und die Méglichkeit, durch den
internationalen Charakter unseres globalen Unternehmens kulturelle Vielfalt kennenzulernen.
Es erwartet Dich ein hohes MaB an Verantwortung bei der Arbeit, die sowohl auf lokaler als
auch auf internationaler Ebene von Bedeutung ist.

Werde auch Du Teil eines internationalen und motivierten Teams in einem wachsenden

Technologieunternehmen.
Bewerbungsprozess

Du kanns dich direkt hier Gber unsere Website bewerben. Fir Fragen steht Dir Frau Odile

Marx von unserem Talent Acquisition Team zur Verfiigung: odile.marx@cyncly.com
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